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本書介紹許多歷史上重大史事「戰略」，細說屋大維與安東尼的爭

權奪位、奧古斯丁與馬基維利對國家的思辨、軍事思想家克勞塞維茨的

戰略兵法、英國女王伊莉莎白的統治之道、美國總統林肯在南北戰爭中

的謀略，以及羅斯福又為何在眾人避之惟恐不及時，堅持參與二戰等歷

史事件，並透過各個重要時段與重要影響來說明其戰略選擇。 

作者借用政治哲學家柏林的主張，指出世上有「狐狸」、「刺蝟」

兩類人；「狐狸」機巧、靈活，視野廣闊、綜觀天下事，擅長臨場應

變；「刺蝟」以一種理念理解全世界、見解深刻。許多領導者思考一輩

子，想在狐狸與刺蝟間做抉擇，然而作者認為，引領眾人的領導者，需

要的不是選邊站或獨尊一種說法，能否掌握相背觀點之間的連結才是關

鍵。領導者須既是「狐狸」也是「刺蝟」，唯有身兼兩種角色，才能掌

握現實世界的矛盾與衝突，化解反向的力量，破除阻礙、邁向成功。 

 

本書以歷史、哲學、文化、社會經濟、戶外遊憩活動的多元視

角，藉著和西方的深入比較，重新定位、分析、詮釋臺灣獨特的自然

環境，讓我們能夠用全新的觀點透視臺灣山域的過去、現在與未來，

在「行走的山」之餘，豎立一座「知識的山」。 

這是臺灣出版界少見關於山林的人文深度之作，相當難能可貴，

作者愛山、親山，也讀山、寫山，從歷史、哲學、文化、社會經濟、

戶外遊憩活動的多元視角，藉著和西方的深入比較，重新定位和詮釋

臺灣獨特的自然環境，讓我們不僅透視到台灣的「行走的山」，也是

「知識的山」、「人文的山」。 

 

生活無處不談判， 

解決問題的籌碼，就掌握在你手裡！ 

自我價值，是深入談判的關鍵，但是它也是談判的起點。透

過談判這個放大鏡，談判者意識到必須更懂得聆聽、更投入當

下；透過這個放大鏡，談判者明白過度膨脹的自我對談判結果有

損無益；透過這個放大鏡，談判者處理過去留下的傷口，幫助他

們釐清自己太快預設立場、導致做事綁手綁腳的原因。談判是人

們探索倫理以及價值的方式，也是強化同理能力的管道，而同理

心是任何困難談話中的最大資產。當從談判的角度觀察生命，會

更加了解自己。而這也促進人際關係，使其在專業領域、甚至個

人生活都獲得更大的成功。 
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